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Mit Diskretion
und Detail-

wissen

M&A-Berater treten nicht nur in Erscheinung,
wenn ein mittelstindisches Unternehmen
verkauft oder Anteile gekauft werden sollen.
Denn Mergers & Acquisitions (M&A) ist mehr
als die Suche nach einem geeigneten Nach-
folger bzw. Kdufer oder einem neuen Unter-
nehmer einer Profit versprechenden Firmen-
sparte. Deswegen kann man sich auf dem
Gebiet der Corporate Finance Beratung nur
mit Hintergrundwissen, Weitsicht, langjdih-
riger Transaktionserfahrung und absoluter
Diskretion erfolgreich behaupten.

leiben alle Bemiithungen
Bum einen Nachfolger
aus den eigenen Reihen ohne
Erfolg, steht das Unterneh-
men zur Disposition. ,Aus
Fehlern lernen” ist beim
Kauf oder Verkauf fehl am
Platz, denn Fehler sind bei
mittelstandischen Transak-
tionen nicht nur teuer, sie
sind fatal und nicht mehr
riickgdngig zu machen.

,Es ist ein Widerspruch,
ein Unternehmen erfolgreich
aufzubauen und professionell
zu managen, um es dann
laienhaft zu verkaufen”, er-
klart Manfred C. Ferber. Der
Geschiftsfithrer kennt die
kritischen Felder der Corpo-

Manfred C. Ferber

,Wir sind in allen

Branchen tatig*

rate Finance-Transaktionen,
schlieBlich zihlt die Dr. Fer-
ber & Partner GmbH mit
200 abgeschlossenen Trans-
aktionen zu den fithrenden
M&A-Boutiquen in Deutsch-
land. Das erfolgreiche M&A-
Geschift hat ebenso wie die
Beratung bei Management
Buy-Outs und Erweiterungen
des Eigenkapitals Dr. Ferber
& Partner zu einem renom-
mierten und angesehenen

Namen gemacht.



M&A-Beratung ist eine
sehr personliche Sache, fiir
jede Transaktion gelten indi-
viduelle Regeln und Grund-
sdtze. ,Zu Beginn steht im-
mer das Informationsmemo-
randum®, erklirt Manfred C.
Ferber, seit 2000 geschafts-
fihrender Gesellschafter und
vorher als Investmentbanker
in London und New York
tatig. Die systematische Vor-
bereitung mit entsprechen-
der Dokumentation des Vor-
habens zeigt Risiken, Poten-
ziale oder Fragen und Prob-
leme auf. ,Durch die griind-
liche Analyse gibt es eine
hohe Trefferquote bei der
Abwicklung”, erkldrt Manfred
C. Ferber, der sich haupt-
sachlich um internationale
Mandate oder Konzernauf-
spaltungen kiimmert.

Firmengriinder Dr. Ferber
sen. betreut intensiv den
Mittelstand: Eine erfolgreiche
Symbiose, denn das Miinch-
ner Unternehmen hat sich
seit seiner Griindung 1988
von der ersten Analyse bis
zum Vertragsabschluss als
kompetenter M&A-Partner
erwiesen. Deswegen wird Dr.
Ferber & Partner auch haufig
von Banken empfohlen, ob-
wohl die Beratung bei den
Transaktionen zwischen 30
und 500 Million Euro natiir-
lich véllig unabhédngig von
Banken oder Industrie erfolgt.

Zu der Kernkompetenz
gehort die detaillierte Markt-
kenntnis, denn nur so lassen

sich Sondierungsgesprache,

Manfred C. Ferber,
geschiftsfiihren-
der Gesellschafter
der Dr. Ferber &
Partner GmbH

Managementprisentationen
oder Prozesssteuerungen er-
folgreich fiir die Kunden rea-
lisieren. Dass die Transaktio-
nen erfolgreich sind, beweist
ein Blick in die lange Refe-
renzliste des Unternehmens,
fiir das Diskretion eine Selbst-
verstindlichkeit ist. Im ver-
gangenen Jahr wurde z. B.
der Kauf der VIATRIS-Gruppe
in Frankfurt durch die Advent
International Private Equity
Funds, USA, oder der Ver-
kauf der Frigeo-Werke Beltle

GmbH & Co in Remshalden

an die Katjes Fassin GmbH
erfolgreich begleitet. Gerade

die Stilwarenbranche ist

M Dr. Ferber & Partner GmbH

DR. FERBER & PARTNER GMBH

DR. FERBER & PARTNER GMBH

derzeit sehr interessant, da

dort eine grofere Konsoli-

dierungswelle bevorsteht.
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- Uber 200 durchgefiihrte Transaktionen im Mittelstand



